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Resumo do Projeto

O Sebraetec NI estimula a concepcao,
geracao, estruturacao e crescimento de
pequenos negacios inovadores. Por meio da
capacitacao de empreendedores e da sua

conexao com mecanismos, transforma os Ej
IX

Eixo 2
negocios em empreendimentos de sucesso. Mobilizaco e qualificagio de “7| Prospeccdo e atragio de
mecanismos empreendedores

Estes sao os eixos de atuacao
do projeto:

Eixo 3 | Eixo 4
Acompanhamento e apoio aos Monitoramento e avaliacao de
atendimentos resultados

Desenvolvimento e operagao
do projeto




Acoes do Projeto

Apoiar os SEBRAE/UF
na disponibilizacao e
revisao das fichas
técnicas de validacao,
operacao e tracao

Qualificacao das
equipes do Sebrae para
operacao dessas fichas
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Mobilizacao dos
mecanismos

Suporte aos mecanismos
no processo de
credenciamento

Qualificacao dos
mecanismos para
prestacao dos servicos

Mobilizacao dos
empreendedores

Acompanhamento e
sistematizacao dos dados
e resultados dos
atendimentos

Comprometimento com a
melhoria continua dos
procedimentos e
processos
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o\ Etapas do Projeto

Qualificacao dos
mecanismos

~

—— Atendimentos
obilizacao dos mecanismos
para credenciamento

N

Levantamento e
analise de dados

P~

Mobilizacao dos
empreendedores

Diagndstico sobre
Sebraetec nas UFs

Qualificacao das equipes
Sebrae e terceirizados

Levantamento e
analise de dados

O FEIN-WANIE]
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Resultados Esperados do Projeto

10.000 Clientes de inovacao atendidos no Brasil

5@ Credenciar e qualificar (QA Capacitar 4.150 pessoas @ Atender 1.800 negdcios
- 120 incubadoras e 30 =7 em conceitos e g para validagao da ideia
aceleradoras ferramentas associadas ao ao prototipo

empreendedorismo

szss% Atender 3.600 negécios ﬂ_/l:lﬁ Atender 450 negécios

para tracao com

para operacao com
crescimento sustentavel potencial de escala
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Fichas Técnicas de Atendimento Sebrae

Ficha 1
Desenvolvimento de Negdcios Inovadores -
Validacao do Negdcio

Metas: Atender 1.800 negdcios para validacao da ideia ao protétipo

Entregas: (i) Modelo de negdcios; (ii) Protdtipo e (iii) Discurso de venda e/ou de
parcerias

Tempo: 10 semanas

Valor: RS 10.000,00 Baixe a Ficha Aqui
Proxima |:{>

**Valores maximos e de referéncia. Cada UF pode adotar precificacdo prépria



https://datasebrae.com.br/wp-content/uploads/2022/10/Desenvolvimento-de-Nego%CC%81cios-Inovadores-%E2%80%93-Validac%CC%A7a%CC%83o-do-Nego%CC%81cio-GI42002-2.pdf
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Fichas Técnicas de Atendimento Sebrae

® O O
Ficha 2

Desenvolvimento de Negdcios Inovadores -
Operacao no Mercado

Metas: Atender 3.600 negdcios para operacao com crescimento sustentavel

Entregas: (i) Modelo de negédcios revisado; (ii) Produto ou servico desenvolvido e
avaliado e (iii) Discurso de venda e/ou de parcerias revisado

Tempo: 8 meses

Valor: RS 20.000,00 Baixe a Ficha Aqui
Proxima I:{>

- J

**Valores maximos e de referéncia. Cada UF pode adotar precificacdo prépria



https://datasebrae.com.br/wp-content/uploads/2022/10/Desenvolvimento-de-Nego%CC%81cios-Inovadores-%E2%80%93-Operac%CC%A7a%CC%83o-da-empresa-GI42003-2.pdf
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Fichas Técnicas de Atendimento Sebrae

4 )

® O O
Ficha 3
Desenvolvimento de Negdcios Inovadores -
Tracao e Escala no Mercado

Metas: Atender 450 negdcios para tracdo com potencial de escala

Entregas: (i) Modelo de negdcios consolidado; (ii) Produto ou servico consolidado e base
de clientes ampliada, (iii) Discurso de venda e/ou de parcerias consolidado e praticado em
condicoes reais; (iv) Conexao direta com investidores e clientes; (v) Identificacao de
oportunidades de participacao de desafios tecnoldgicos em processos de inovacao aberta
e (vi) Identificacao de oportunidades de internacionalizacao

Tempo: 4 meses

- J

**Valores maximos e de referéncia. Cada UF pode adotar precificacdo prépria


https://datasebrae.com.br/wp-content/uploads/2022/10/Desenvolvimento-de-Nego%CC%81cios-Inovadores-%E2%80%93-Trac%CC%A7a%CC%83o-e-escala-no-mercado-GI42004-2.pdf
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Perfil Desejado para Prestar cada Servico

Ficha 1 - Validacao Ficha 2 - Operacao Ficha 3 - Tracao
Estrutura_: Plataformas e ferramentas virtuais Todos os requisitos da Ficha 1, mais: Todos os requisitos da Ficha 1 e da
para atendimento remoto Ficha 2, mais:

. Equipe:
Equipe: Corpo técnico minimo de 02 profissionais ) . o
dq ,p L p. dominio de: 2 (v) apoio ao desenvolvimento de produtos e Equipe:
(i;aantI:r?dismuZ::: ;2:/"05 ?\r:”:;:ioseinovadores- servicos; e (vii) conexdo entre negdcios e investidores;
(ii) elaboracao de conceitosge modelos de neg;jéciOS' 1) QUL e 10 (1) G2 B 0 0 B REELTEE: e
(iii) apoio ao desenvolvimento de protdtipos; (|x)-|nova<;af) abejrta;N
(iv) desenvolvimento de modelos de venda e de (x) internacionalizacao; e
parcerias. (xi) venture capital.
Experiéncia: Experiéncia:
e Ter experiéncia em servicos de incubacao de e Declaracoes de pelo menos 10
empresas ou aceleracao de negdcios. empreendimentos graduados ou

acelerados pela prestadora, dentro

¢ Declaragoes de pelo menos 3 empreendimentos dos ultimos 3 anos.

graduados ou acelerados pela prestadora, dentro
dos ultimos 3 anos. (exceto Ficha 3 - Tragao)




Diagnostico UFs

(em andamento)
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Editais Abertos para Credenciamento

Possibilidade de atendimento remoto e
credenciamento em 12 UFs

Clique aqui para
acessar aos editais

Mato Grosso do Sul

Santa Catarina



https://datasebrae.com.br/sebraetec/
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Documentos Basicos para Credenciamento

= 2 i

Habilitacao Juridica Regularidade Fiscal e Comprovacao de
Certidoes Capacidade

Operacional

B - =
Comprovacao de Documentos Pessoais Registro e Experiéncia
Experiéncia e/ou dos Responsaveis Profissional da Equipe

Capacidade Técnica

**Os documentos basicos para credenciamento podem mudar de estado para estado, € necessario verificar na unidade se possuem o modelo




Fluxo Geral Sebraetec

—

Credenciamento

Sebrae - abertura edital
Mecanismo - envio das
documentacoes

Sebrae - analise da documentacao
Sebrae - credenciamento do

mecanismo no sistema de gestao

—

Contratacao

Empreendedor - explicacao da
demanda

Sebrae - Avaliacao e definicao da
ficha

Sebrae - abertura da demanda no
sistema

Mecanismo - acompanhamento das
demandas pelo sistema

Mecanismo - avaliar e dar

aceite/recusa a demanda (rodizio) ou

enviar proposta de precos (cotacao)
Sebrae e Mecanismo - assinatura do
contrato pelo sistema

Mecanismo - contato para inicio do
atendimento
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—

Pagamento

Mecanismo - atendimento conforme
etapas de cada ficha

Mecanismo - realizar entregas
através do sistema

Sebrae e Cliente - analise e

validacao das entregas

Mecanismo - inserir docs para
pagamento no sistema
Sebrae - pagamento
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Bora junto?

Duvidas:
sebraetecni@anprotec.org.br

https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/sebraetec/negociosinovadores



https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/sebraetec/negociosinovadores
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