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Especial Agronegdcio

Tecnologia Cruzamento dos dados via machine
learning e big data produz relatérios mais precisos

Agritechs auxiliam

0s gestores na

tomada de decisao

Katia Simdes
Para o Valor, de Golania

Que tal medir o crescimento
da floresta plantada nao apenas
uma vez ao ano, mas todos os
dias? [ essa a pergunta que Es-
thevan Gasparoto, CEO da Tree-
via, startup fundada em 2016,
em Sao José dos Campos (SP), faz
aos donos das fazendas que visi-
ta Brasil afora. Antes, a tarefa
exigia a mio de obra de mais de
uma centena de pessoas, era rea-
lizada uma vez ao ano e ainda
produzia dados imprecisos.
Agora, € feita em tempo real
com a ajuda da tecnologia.

O sistema, batizado de Smart-
Forest pela Treevia, € o primeiro
no munde na drea de processa-
mento florestal preparado paraa
era da internet das coisas. Utiliza
sensores eletronicos capazes de
monitorar o crescimento, a qua-
lidade e a satide das drvores de
formaremota, contemplando to-
dos os dados necessirios para
compor o inventdrio florestal.

“O Brasil tem hoje 8 milhées
de hectares de florestas planta-
das. Medir a floresta é essencial,
pois garante uma tomada de de-
cisdo mais assertiva, um manejo
florestal baseado em dados”, diz
Gasparoto, que tem na carteira
de clientes nomes como Suzano,
Gerdau e Klabin.

O processo é simples. Um
equipamento sem fio, em forma
de cinto, abraca a drvore. A me-
dida que a planta vai crescendo,
o dispositivo vai captando as
mudangas de didmetro e trans-
mitindo as informacées para
uma plataforma web. Os dados
obtidos das drvores somam-se s
informagdes extraidas das ima-
gens de satélite ou captadas por
drones, o que permite o recobri-
mento da floresta de ponta a
ponta. O cruzamento dos dados

via machine learning e big data
resulta em relatérios, que aju-
dam os gestores na tomada de
decisdo. A tecnologia passou a
ser embarcada em um tablet
da Samsung, com foco no mer-
cado florestal.

A parceria da Treevia com a
Samsung € uma realidade que
comeca a se repetir com mais fre-
quéncia no segmento e tende a
crescer nos proximos anos.

“As gigantes do agro mundial
enxergam nas startups inovado-
ras um caminho mais dgil para
solucionar seus problemas de
processos e produtos”, afirma Jo-
sé Tomé, cofundador do AgTech
Garage, hub de inovacio com
sede em Piracicaba, SP. “A inova-
¢do hoje é distribuida, nao é
mais feita apenas dentro de casa.
Por isso, as grandes empresas
precisam se posicionar para ser
o parceiro escolhido pelas star-
tups, e nio para escolhé-las.”

As oportunidades se multipli-
cam para dentro e fora da portei-
ra, a ponto de pela primeira vez a
Associa¢ao Nacional de Entida-
des Promotoras de Empreendi-
mentos Inovadores (Anprotec)
adotar um tema setorial para
permear todas as discussoes da
conferéncia nacional anual, que
aconteceu entre os dias 17 e 20
deste més, em Goidnia. "A chega-
da de uma verdadeira revolucao
tecnoldgica ao campo, com ado-
cio de internet das coisas, senso-
res, big data e drones, tem provo-
cado mudancas muito positivas
nio s6 dentro da porteira, mas
em muitos elos da cadeia do
agronegocio”, diz José Alberto
Sampaio Aranha, presidente da
Anprotec. “O universo das incu-
badoras, parques tecnolégicos e
universidades tem de estar aten-
to a esse movimento, conhecer
melhor as agritechs.”

Dentre as 7 mil startups brasi-

leiras em operacdo, 135 estao
voltadas ao agronegécio, segun-
do estudo da KPMG. A maioria
desenvolve tecnologias inovado-
ras que ajudam o produtor na to-
mada de decisoes mais precisas
no campo. E o caso da Sensix,
criada em 2015, em Uberlindia,
MG, por Carlos Ribeiro e Thomaz
Lemos. A agritech oferece uma
solugio na nuvem de processa-
mento de imagens captadas por
drones e gera indicadores agro-
némicos que facilitam a vida dos
agricultores. A tecnologia, que
estd implantada em lavouras de
graos, cana-de-agticar, algodao e
hortifriti em cinco Estados, auxi-
lia na solucio de problemas de
falhas de plantio, anomalias as-
sociadas a incidéncia de doengas
e pragas; zoneamento de variabi-
lidade nutricional das plantas,
entre outros pontos.

“Somos a primeira plataforma
na América Latina a oferecer esse
tipo de informacio de forma pre-
cisa e dgil", afirma Ribeiro. “No
caso da safra de soja, por exem-
plo, fazemos uma média de qua-
tro sobrevoos, o que permite cor-
rigir de forma ripida possiveis
problemas e nao esperar todo o
ciclo para saber se o resultado foi
bom ou ruim”. Segundo ele, o
grande desafio ainda € provar ao
mercado e, principalmente ao
agricultor, a real necessidade de
adotar a agricultura de precisio
o quanto antes. “Quem ndo en-
tender essa necessidade com agi-
lidade, perdera produtividade e
ganhos”, afirma. Investida pela
Algar Ventures, a startup espera
monitorar 250 mil hectares na
safra de 2018, o equivalente a
cinco vezes o volume de 2017, a
um custo que variade R§ 6aR$ 8
por hectare processado.

Ajornalista viajou a Goidnia a convite da
Anprotec

Esthevan G to, CEO da Treevi

-es monitoram crescimento, qualidade e satide das arvores remotamente

Startups facilitam a vida do produtor

De Goiania

Naoé erradodizer que o Brasil ja
colhe resultados da agricultura
4.0. 0 uso da inteligéncia artificial
para aprimoramento de sistemas e
processos produtivos e reducio de
perdas na produgio; a adocio de
novas tecnologias para agregar va-
lor aos alimentos e a integracio la-
voura-pecudria e florestas nao é
mais futuro. £ presente.

“A utilizagdo das tecnologias
disponiveis para a agropecudria
pode duplicar a produgao de ali-
mentos no Brasil e nos trépicos”,
afirma Cleber Oliveira Soares, di-
retor deinovacio e tecnologia da
Embrapa. “Cerca de 70% do in-
cremento  da  produtividade
agropecudria se deve ao uso de
novas tecnologias”, diz ele.

Foi por enxergar a necessidade
de acompanhamento mais asserti-
vo do comportamento alimentar
de bezerras leiteiras entre 0 e 90
dias que os sécios Nelson Nunes e
Gustavo Salvati criaram, ha dois
anos, a Systech Feeder. A startup &
responsavel pelo desenvolvimento
de um alimentador de bezerras
que, além de oferecer o alimento,
mede com precisio a quantidade
ingerida de concentrado a base de

milho, soja e sais minerais. Os sen-
sores do comedor também cap-
tam informagoes sobre peso e cres-
cimento dos animais. “Como a tec-
nologia & conectada i nuvem, en-
viainformacdes em tempo real pa-
ra o smartphone do produtor de
leite”, diz Salvati. “Hoje, 80% dos
criadores de gado de leite nao
usam nenhum tipo de controle em
relagao i alimentagdo de bezerras
deaté 90dias, o que pode impactar
na quantidade de leite produzida
no futuro por cada animal.”

O comedor com a tecnologia
embarcada custa cerca de R$ 2 mil,
valor que pode diminuir com a
produgdo em escala. Trés prototi-
pos estio sendo testados no cam-
po, um deles na Franga, como par-
te do projeto Farm of the Futere, na
dreade nutrigio animal.

Também focado na agropecud-
ria, um setor que soma mais de 230
milhées de cabecas de gado, com
um PIB de RS 523 bilhoes, 0 empre-
sdrio Jodo Guilherme Soares de-
senvolveu em parceria com Mauri-
lio Campos a Gado e Cia, primeiro
marketplace de compraevendade
gado por aplicativo. “Aideia surgiu
quando um corretor de gado reve-
lou ter dificuldade em organizar
mais de 200 grupos interessados

em compra e venda de gado via re-
de social, cada um com mais de 3
mil pessoas”, diz Soares. “Analisei o
mercado e confirmei que tinha
uma boa oportunidade de nego-
cio” O primeiro passo da startup,
com sede em Goidnia, foi criar um
catalogo virtual dos animais, com
informagdes bdsicas como raga,
idade, peso e preco. “Em trés meses
registramos mais de 10 mil down-
loads e mais de 100 lotes de ani-
mais expostos”, afirma. “Ficou in-
vidvel processar a venda de forma
manual, com mensagens pelo
WhatsApp.”

Selecionada pela Ace Acelera-
dora, a startup desenvolveu uma
tecnologia mobile, por meio da
qual o vendedor anuncia direta-
mente na plataforma e o interes-
sado marca virtualmente a visita
para conferir os animais in loco .
“Se 0 negdcio for fechado, a Ga-
do e Cia recebe 1% de cada uma
das partes sobre o valor da ven-
da no caso de gado de corte ¢ RS
100 de cada um, se for gado de
leite”, diz Soares. A versio final
do app foi para o ar em agosto
desse ano e ji soma mais de 40
mil pecuaristas em sua base. A
meta € saltar de 15 para 100
transacoes ao més em 2019.(KS)




